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AMOA & AMOE

« Vous assister dans lo mise en
ceuvre de vos stratégies CRIM &
Business Intelligence »

CONSEIL
& Vous accompagner dans
votre réflexion CRM &

= Etude de 'existant,

= Définitionde cahier des charges,
= Définition des spécifications

CRM Fonctionnelles & technigues,
Business Intelligence » OPERATIONMEL = Conception architacturale,

= Développements,

* Recetts, homologation ,

) = Pilotage de projet,

= Audit de 'existant etetude = Organisation de projet,

::I'in'!pa:t, ) ETUDES > Coordination etpilotage d'équipe,
= Definitionde schémas directaurs, STATISTIQUES -

= Refonte de process,
= Choix d'outils,

.

> Etude d'opportunits,
= Etude de cadrage,

BUSINESS
INTELLMGEMNCE

ASSISTANCE OPERATIONNELLE

i Vous permettre de décliner avec succés vos
stratégies CRM & Business Intelligence »

= Datamining & études statistiques,

» Conduite duchangement & formations,

= Expertises fonctionnelles & technigues,
o
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Capitalisation
Sectorielle

Capitalisation
Fonctionnelle

Capitalisation
Technique
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«Des compétences métiers et
techniques trés largement a la
hauteur de nos attentes ainsi
qu’un fort niveau de préconisation
et d’accompagnement tout au long
de la mission !»

Responsable MOA,
La Banque Postale

« Les consultants SIAD grace a
leurs compétences et leur facilité a
travailler en équipe ont réalisé des
travaux de modélisation
(préciblage marketing) de qualité
malgré un planning trés court! »

Responsable Etudes,
LBP Financement

« Tout au long de notre
collaboration, SIAD a su grace a
son expertise et sa proximité nous
garantir des perspectives solides
pour atteindre nos objectifs:
Mission accomplie ! »

Responsable méthodes &
scores,
Franfinance,

« Une intervention sérieuse et
conforme a nos besoins ! »

Responsable opérations
marketing
Société Générale

www.siadconsulting.fr

FINANCEMENT



Dans le cadre de nos activités nos équipes produise

papers & des syntheses de nos méthodologies les plu

Vous souhaitez recevoir ['un de ces documents ou éc
contact@siadconsulting.fr

Documents disponibles:

> Approche sectorielle:
> Approche sectorielle:
> Approche sectorielle:
> Approche sectorielle:
> Approche sectorielle:

> Approche sectorielle:

> Approche Thématique:
> Approche Thématique:
> Approche Thématique:

> Approche Thématique:

Banque & Business Intelligence
Crédits & Business Intelligence
Assurances & Business Intelligence
Télécoms & Business Intelligence
Distribution & Business Intelligence
Energie & Business Intelligence

Le datamining

La gestion de campagnes marketing

La qualité de

La gestion des risques

s pertinentes.

nt a la lumiére de leurs expériences des white

hanger avec I'un de nos consultants sur ces thémes:

> Note:

> Note:

> Note:

> Note:

> Note:

> Note:

> Note:

> Note:

> Note:

Backtesting

Churn & Télécoms

Campagnes marketing & analytique
Panorama des outils Bl
Contreparties & Bale Il

Processus & Scoring

CRM Analytique & Télécoms
Analytique & Géomarketing

Enjeux du marketing relationnel dans la

distribution

> Note:

Méthodologie de pré-ciblage pour les

campagnes de financement aux
particuliers

www.siadconsulting.fr




